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NEGOCIOS

LA RESPUESTA INDICADA

La primera venta del emprendedor, Eduardo Remoling, Libros de Cabecera, 2070

Como funciona el método del “mondlogo silencioso™
que ayuda a los emprendedores a comprender
4 518 potenciales inversores y conseguir que

apuesten por sus proyectos.

n emprendedor esta haciendo una presentacian

denegocios a un empresarioen una oficina, Habla

santado, mesa de reuniones de por medio. Esta
trancpuilo, se expresa con elocuencia ¥ ordenadamenies,
Sabe cxactarmente gued o5 1o que Uene gue decie, No usa
PowerPoint, no tiene un ordenador ni complejas tablas
financieras. Su arma de persuasiin es otra, Mucho
mas sutil ¥ mas efectiva. El empresario al comisnzo
hace pocas preguntas, Pronto, poco 8 poco, comisnes
a demostrar interds. [Tna hora después habia decidi-
dio irvertin El joven recibiria en los proximos meses
1600 000 e,

Auneue eza fue una presentacion breve v con relativa-
mente pocos mimeros, fue increiblemente efectiva por-
e fnnwe una caalidacd especial: al proparara wsames un
método que ahora denominos el mondlopo silencioso.
B o= riada comphicado ni sofietieads, Dhe hocho, aungue
es el eje de este libro, s algo tan sencillo que puedo
explicartelo en pocas palahras: el metodn del monakogo
silenciosn consiste on organizr una presentacion de
negocins de manera que cida punto o diapesitiva sea la
respuesta A la pregunta que se estd planteands en ese
momento especifico el inversor:

La verdad que cuando un empresario o pogibbe in-
versor asiste a una presentacion, aungue escuche aten-

Cuando un inversor asiste a una presentacion se hace una serie de
preguntas sobre fu empresa que muchas veces no lo dice en voz alta,

LOS LIBROS ESPECIALIZADDS MAS LEIDOS

La primera venta
del emprandedor

tamente, esta mental-
mente haciéndose
una seris de pragun-
13 sobire to empresa.
Aunmgue o las digaen
vz alta. ¥, lo creas o
ne, muchas veces no
lo dice en voz alta. El
hechode que puedas o
no respender adecua-
damente ¥ & tiempo a
esAs preguntas mentales que se hace el imversor, es 1a
diferenciaentre interesarlo o que se desconecte en los
primerns cines minutos, sin que tengas oportunidad de
vl ver a inbentaro.

Las seres humanos funcionamos asi, para bisno para
mal. Mo siempee preguniamos Jo que quereines saber
Escuchamos, sheervamos y nos formamos unae idea de
O11a PETSONa, 1Na SMpresa o Un proyectn, a veces sin
darle a su autor la oportunidad de explicarss o aclarar
lo que quiere decir:

Por esoes tan importante anticiparss a esas posguntas,
Aungue no las escuches. Y sepuir el orden correcto. Hay
nns secnencia de pregumtas que seguin Siempre funcio-
na. Pareee madgioo, aungee en realidad es algo muy sen-
cillo. Por supuesto,
esto no significa que
vayas a obtensar una
inversidn con cada
presentacion, Signi-
fica, simplemente,
que vas a caplirar la
v elevan sensiblemen-
te las posibilidades de

EM ESTADOS UNIDOS
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